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Den gode proces for at få et godt naboskab
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Vi går efter den gode dialog og det 
gode naboskab

3-trinsraket:

lodsejerdialog       

kommunedialog

Nabodialog

Vi er med fra projektstart til
nedtagning af vindmølleparken 
efter 20-25 år – vi står på mål for 
det vi siger og det vi gør!
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Kommunikationsarbejdet – rettidig omhu
• Interessentanalyse –

• områdets karakteristika, holdninger til møller, kommunens erfaringer med 
vindmøller, mediernes holdning etc

• Opinionsundersøgelse

• Acceptence Risk Index (ARI)

• Kommunikationsplan med tilhørende aktivitetsliste som fx:

• Pressemeddelelser

• Køkkenbordsmøder

• Møder i lokale foreninger

• Besøg i vindmøllepark med  tilsvarende møller

• Medejerskab

• Hjemmeside

• Rejsegilde for alle naboer

• Ambassadører
Confidentiality - None (C1)
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Information og dialog

• Kommunikationsprocessen kræver nærvær, både 
fysisk og mentalt. Ved at være på stedet tidligt, 
møde folk i deres eget miljø, respektere koder og 
regler, opbygger vi gensidig viden og tillid. 

• Vi forsøger at være følsomme og respektfulde. 

• Vi lytter og reflekterer. 

• Vi forklarer i stedet for at forsvare. 

• Vattenfall skal være den første til at tage kontakt 
til de lokale beboere. Vi ønsker ikke, at 
lokalbefolkningen kontakter os, fordi de har hørt 
rygter eller læst i aviserne, at noget er ved at ske.

• Vi deltager i møder, f.eks. i 
Værditabskommisionens besøg.

Confidentiality - None (C1)

Møde med naboer
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Lokal borgerinddragelse - svært men en 
afgørende forskel

Confidentiality - None (C1)

• Positiv lokal borgerinddragelse gør en 
forskel mellem succes og fiasko

• Klim-projektet – vores mest succesfulde 
vindmølleprojekt til dato

• Haved-projektet – det lokale engagement 
er afgørende
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Et eksempel: Nørrekær Enge II – i

planlægningsfasen
Nørrekær Enge I - 13 møller 2,3 MW.

Nørrekær Enge II
• Layout med op til 34 møller
• En af Danmark største vindmølleparker
• Køb af eller optioner på ca. 20 ejendomme – flere ville ikke kunne sælges 

– fair pris – ingen sure miner

Vattenfalls forventninger/erfaringer fra Nørrekær Enge II
• Positive tilkendelser fra forskere, borgmestre, hussælgere, 

folketingspolitikere – modstand fra naboer der ikke er tilbudt køb
• Skaber dynamik i ejendomsmarkedet 
• Arbejde til lokale håndværkere – nye køkkener, badeværelser, isolering
• Langt de fleste bliver boende i nærområdet p.g.a. familie-, venne, fritids-, 

og skolerelationer

•
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B2B arrangement i Thyborøn 31. marts 2022

VHP FID

Program

• Formål at få vores kontraktholdere til at mødes med det locale erhvervsliv
• Samarbejde melllem service-grupperne i Hvide Sande, Thyborøn og Vattenfall
• 65 deltagere fra locale firmaer
• 65 participants from companies
• 30 firmaer deltog
• 100 BtB møder blev afholdt
• Der kom til kotrakter ud af mødet blandt besluttede JandeNul at foretage

udskibningen af fundamenter og stenbeskyttelsen af fundamenterne ud af
Thyborøn

• På en skala fra 1 til 5 fik arranagementet 4,3
• Et vindmølleprojekt skal medføre locale arbejdspladser og indtægter!
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8

Det er dette vi forsøger at gøre...!
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Det er det der sker, hvis vi ikke lykkes…!
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Tak
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